
 

平成 18 年 10 月 17 日 
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着信課金型広告（ペイパーコールサービス）「Ad-Call」にて 

アドウェイズとテレネットが業務提携 

 

株式会社アドウェイズ（本社：東京都新宿区、代表者：岡村陽久。以下、アドウェイズ）は、株式

会社テレネット（本社：東京都新宿区、代表者：目黒一秋。以下、テレネット）と着信課金型広告（ペ

イパーコール）「Ad-Call」において業務提携をしたことをお知らせいたします。 

 

記 

 

１．提携の目的及び理由 

当社は、2006年 4月より着信課金型広告（ペイパーコール）「Ad-Call」を提供しております。Ad-Call

は広告に表示された電話番号にユーザーが電話をかけてきた時に広告料金が発生する仕組みであり、

幅広いユーザーを対象とした費用対効果の高いプロモーションとなっております。しかし、Ad-Call

を利用するためには自社で電話受付が出来る体制を有している必要があり、この体制が整っていない

広告主は Ad-Call を利用することが出来ませんでした。 

そこで、コールセンター業務を提供しているテレネットと業務提携を行い、コールセンター機能を

有していない広告主にも Ad-Call に出稿していただくことを可能としました。 

 

この共同事業により、コールセンターの準備をハードルとして、今まで広告を出稿できなかった中

小企業も、成果報酬料金と成果件数に応じたコールセンター利用料金のみでプロモーションを行うこ

とができます。今後拡大が予想される、シニア層をターゲットとしたサービスに合った『電話』とい

う成果地点を持つ広告主を獲得していきたいと考えております。 

 

２．今後の見通し 

本件に伴う平成 19 年 3 月期における当社及び連結業績への影響は軽微であります。 

 

以 上 


